| marketing personal

¢Como ser mas visible?

Para lograr
vendernos como
ejecutivos, debemos
ser visibles para
nuestros potenciales
“clientes”, Patricia
Canepa Consultora
Senior DBM Per,
nos ensena como

lograrlo.

Todoslosespecialistasen
marketing saben que la visi-
bilidad es fundamental para
generar la venta. Es mas di-
ticil vender un producto de
consumo masivo, escondi-
doen laparte inferior dela
gondola enun supermerca-
do, donde casi no se ve, que
en laparte mediasuperior, en
pleno campo visual, [gual es
enel marketing personal.

Si pensamos en nosolros
mismos comoun “producto”

que “vende™ un beneficioa
unaempresa*cliente”, enton-
cesdebemosestarvisibles pa-
raquela genteclave enlaem-
presay fueradeella, conozea
nuestro trabajo y sepacomo
agregamos valor,
Compartir conocimicn-
tos, logros, participar acti-
vamente en proyectos, asis-
tirareuniones y congresos,
son maneras de asegurar
quenuestra marca esti en el
campo visual y en la mente

de nuestros “clientes” inter-
Nos y externos,

Una medida para saber
cudn presente estaesel ‘top
ofmind’, o larecordacionde
marca, también aplicable al
marketing personal. ;Sabesi
seacuerdan deusted cuando
deben decidirquién integra-
raun proyecto importante, o
quiénserd promovido? ; Tie-
ne idea de como estd su ‘top
ofmind’? Recuerde, sinolo
ven, sino se hace sentir, di-
ficilmente se acordarin de
usted. Por lo tanto, cuide su
visibilidad.

Tips para lograr visibilidad

1 Asuma siempre nuevas la-
reas que le permitan ampliar
suredde contactos y mantén-

galoseneltiempo.

2 Ofrézcase parahaceruna
presentacion clave, asi usted
podramostrarse.

3 Higase miembro de una
actividad profesional.

4 Lidere el trabajo volunta-
rioensuempresa,

> Compartasus logrosy as-
piracionescon sujefe.

GBusque cdmoresaltar los
logrosde suequipo.

7 Asistaacongresosy pro-
pongase conocer a tres per-
S0NAS NUEVAS,

8 Si es timido, instriyase
para vencer latimidez.

OEntreneaotros siempre,



